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خودرو

رئیس سازمان توسعه تجارت با بیان این‌که انجام ثبت 
سفارش از سال‌ها قبل برون سپاری شده است و در اختیار 
یک ش��رکت قرار دارد، اظهار کرد: از س��وی این ش��رکت 
گزارشاتی به ما رسید که بخشی از ثبت سفارش‌های صورت 
گرفته از س��وی آنها انجام نشده است. ما نیز این موضوع را 
پیگی��ری کرده و در چند نوبت ب��ه نهادهای امنیتی اعلام 
کردیم. برای گمرکات، تعزیزات، س��ازمان حمایت و سایر 
نهادهای مربوطه نیز توضیحات لازم ارسال و گفته شد که 
حدود ۱۴۰۰ خودرو از طریق این س��امانه ثبت س��فارش 

نشده‌اند.
معاون وزیر صنعت، معدن و تجارت در نشست خبری 
افزود: ب��رای واردات ای��ن خودروه��ا تعرفه‌های گمرکی 
پرداخت ش��ده و ثبت س��فارش هم صورت گرفته اس��ت. 
برهمین اس��اس نمی‌توان گفت که واردات آنها به ش��کل 
قاچاق بوده اس��ت، اما به هر حال س��وال اینجاست که این 
واردات توس��ط چه کسانی صورت گرفته است، چرا که در 
یک مقطع زمانی تنها افرادی که دارای نمایندگی رسمی 
بودند مجاز به واردات خودرو می‌شدند و حال آنچه درباره 
این خودروها اتفاق افتاده این اس��ت که ۶۴۰۰ دس��تگاه 
خودروی خارجی از طریق افرادی به غیر از نمایندگی‌های 

رسمی وارد شده است.
خس��روتاج با تاکید بر این‌که درباره این خودروها لازم 
است ابتدا به صورت شفاف موضوع مطرح شود، ادامه داد: 
سیستم ما آنقدر قابلیت داشته که حتی لیست مواردی که 
بدون ثبت س��فارش وارد ش��ده را اعلام کرده‌اند، اما به هر 
صورت باید توجه داشت که در مورد این خودروها یک تخلف 
اداری صورت گرفته و آنچه رخ داده به معنای قاچاق نیست، 
چرا که عوارض واردات این خودروها پرداخت شده و کالای 
وارد شده هم کالای ممنوعه نبوده است. حال در این میان 
عده‌ای می‌گویند که چندین میلیارد حقوق دولت پایمال 
ش��ده است اما من زمانی که این افراد را دیدم با خود گفتم 
عجب اوضاع و احوالی ش��ده است، هر فردی هرچه دلش 

می‌خواهد می‌نویسد.
هدایت منابع ارزی صادراتی، به سمت 

کالاهای اولویت دار وارداتی
معاون صادراتی وزیر صنعت ، معدن و تجارت سیاستهای 
دولت در خصوص نحوه تامین ارز کالاهای وارداتی به کشور 
را تش��ریح کرد و گف��ت: منابع ارزی صادراتی، به س��مت 

کالاهای اولویت دار وارداتی هدایت می شوند.
مجتبی خسرو تاج گفت : استفاده از منابع ارزی ناشی از 

صادرات نفت خام برای واردات بخش��ی از کالاها از طریق 
سیس��تم بانکی و اس��تفاده از منابع ارزی ناشی از صادرات 
فرآورده های نفتی ،‌ پتروشیمی و اقلام معدنی فلزی که در 
سامانه نیما فروخته می شود از جمله این سیاستهاست و 
بر اساس سیاست دوم در فاز اول حدود 70 درصد صادرات 
غیر نفتی را پوشش می دهد که تا 80 درصد قابل افزایش 

است .
به گفته وی تامین ارز واردات بخش دیگری ازکالاها از 
طریق واگذاری اظهارنامه صادراتی کالاهای غیرآورده شده 
در بن��د 2 ) تامین ارز کالاهای وارداتی ناش��ی از صادرات 
فروخته شده در سامانه نیما ( به متقاضیان واردات گروهی 
صورت می گیرد ک��ه حدود 20 تا 30 درصد صادرات غیر 

عمده کشور را پوشش می دهد .
خس��روتاج با بیان اینکه سامانه نیما از 45 روز پیش راه 
اندازی شده است گفت : بنابر بخشنامه دوم اردیبهشت سال 
ج��اری معاون اول رییس جمهور، ضوابط اقلام مش��مول 

فروش ارز صادراتی در سامانه نیما مشخص شده است .
وی افزود: ش��رکتهای دولتی و ش��رکتهای وابسته به 
نهادهای عمومی غیر دولتی و ش��رکتهای تحت مدیریت 
دول��ت و صادر کنن��دگان عمده مجاز به واگ��ذاری پروانه 
صادراتی خود به سایروارد کنندگان نیستند و واردات توسط 
ای��ن صادر کنندگان ازمحل ارز حاصل از صادرات منحصر 

به تامین نیازهای خود خواهد بود.
خسرو تاج ادامه داد : فهرست صادر کنندگان عمده به 
نحوی که با احتساب شرکتهای دولتی و شرکتهای وابسته 
به نهادهای عمومی غیر دولتی حد اقل 80 درصد صادرات 
کشور را شامل شود توسط وزارت صنعت ،‌معدن و تجارت 

درمقاطع سه ماهه اعلام می شود.
به گفته خسرو تاج بر اساس ماده یک بخشنامه معاون 
اول ریی��س جمهور ، همه صادر کنندگان غیر نفتی باید با 
استفاده از 4 روش و یا ترکیبی از 4 روش : واردات در مقابل 
صادرات ، پرداخت بدهی ارزی خود ، فروش ارز به بانکها و 
صرافی های مجاز و س��پرده گذاری نزد بانکها به تعهدات 
خود عمل کنند و ارز ناش��ی از ص��ادرات کالا ها باید با این 

روشها در چرخه اقتصادی کشور صرف شود.
وی تصریح کرد : نکته مهم این است که صدور بخشنامه 
وزیر صنعت ، معدن و فهرست اقلام تعرفه های کالایی در 
اجرای شفاف و دقیق بخشنامه معاون اول رییس جمهور 
است و صادرکنندگان ارز ناشی از صادرات را باید به سامانه 

نیما واریز کنند .
معاون صادراتی وزیر صنعت ،‌معدن و تجارت همچنین 
اعلام کرد که لیست کالاهای منظور شده اقلامی هستند 
که عمدتا توس��ط شرکتهای دولتی ، شرکتهای وابسته به 
نهادهای عمومی غیر دولتی و ش��رکتهای تحت مدیریت 

دولت همانند فرآورده های نفتی و پالایشگاهی ؛‌پتروشیمی 
ها ، مواد معدنی و محصولات معدنی فلزی ، صادر می شود 

.
خسروتاج افزود : به دلیل اینکه درموارد محدودی برخی 
از ش��رکتهای بزرگ بخش خصوصی نیز اقدام به صادرات 
همین اقلام می کنند بنابر این برای اجرای یکسان ضوابط 
و عدم تبعیض کلیه افراد و شرکتهای صادر کننده این اقلام 

مشمول فروش ارز صادراتی در سامانه نیما هستند .
وی تصریح کرد : عدم فروش ارز ناشی صادرات در سامانه 
نیما تخلف محس��وب شده و اعمال معافیت مالیاتی صادر 
کنندگان و س��ایر مشوقهای صادراتی منوط به رعایت این 

دستور العمل است .
رییس کل سازمان توسعه تجارت ارزش صادراتی که در 
سامانه نیما به فروش می رسد را در سال جاری حدود 30 
میلیارد دلار برآورد کرد و گفت: در نظر داریم با این سیاستها 
اولویت واردات را مدیریت کنیم و دردوره های س��ه ماهه 
ممکن است به مقدار اقلام تحت پوشش بیفزاییم به نحوی 

که 80 درصد صادرات غیر نفتی را شامل شود .
وی در ادامه با اشاره به سایر کالاهای غیر پتروشیمی و 
معدنی و تعیین تکلیف درآمدهای ارزی صادراتی این کالاها 
گفت : این اقلام که عمدتا توسط بخش خصوصی صورت 
می گیرد ازاقلام خرد و با ارزش صادراتی پایین است که در 
حال حاضر ضرورتی برای ورود آن به سیستم طراحی شده 

نیست .
خس��روتاج ادامه داد : صادرات این اقلام در سال جاری 
بی��ن 10 ت��ا 15 میلی��ارد دلار پیش بینی می ش��ود و با 
سیاس��تهای تشویقی ممکن است به 20 میلیارد دلار هم 

برسد .
وی تاکید کرد : به موجب بخش��نامه معاون اول رییس 
جمهور درآمده��ای ارزی صادرات این اقلام نیز درچرخه 
اقتصادی کشور صرف می شود اما صرفا از طریق فروش در 
سامانه نیما نخواهد بود بلکه اظهارنامه صادراتی صادر کننده 
می تواند برای واردات اقلام خاصی که اعلام می شود مورد 

استفاده قرارگیرد .
رییس کل سازمان توسعه تجارت همچنین اعلام کرد : 
لیست پیش��نهاد شده فهرس��ت این اقلام خاص وارداتی 
درکرگروه ماده 14 سیاس��تهای ارزی جدید نهایی شده و 

منتظر تایید معاون اول رییس جمهور است .
به گفته وی بخش��نامه اجرایی نح��وه واردات ازمحل 

اظهارنامه صادراتی ظرف روزهای آینده اعلام می شود.

رئیس سازمان توسعه تجارت:

خودرو های ثبت سفارش نشده قاچاق تلقی نمی شود
خبــر

ارائه خدمات آنلاین موثر در ارتقای رضایت 
مشتریان سایپا

قائم مقام گروه خودرو سازي سايپا در حوزه خدمات پس از فروش گفت : برای 
افزایش رضایت مش��تری از محصول خریداری شده باید در ارائه خدمات نوین و 
پشتیبانی آنلاین، فعال تر عمل کرده و تمام عناصر لازم را در حوزه خدمات پس 

از فروش به بهترین نحو ممکن اجرا كنيم.
 به گزارش روزگاراقتصاد به نقل از سايپانيوز، اردشير اميني با بيان اين مطلب، 
افزود: در حال حاضر انتظارات مشتریان روز به روز در حال افزایش است و خریداران 
خواهان دریافت س��طوح بالاتری از پشتیبانی و خدمات هس��تند .وي افزود: در 
پژوهش های مختلفی که در حوزه خدمات پس از فروش انجام می شود روی بعضی 
از عناصر مانند نصب، آموزش، تعمیر و نگهداری معمول، تعمیرات اضطراری، عرضه 
قطعه، خدمات نرم افزاری، گارانتی و پش��تیبانی آنلاین تاکید فراوانی شده است.

مدیرعامل سایپا یدک تصریح کرد: مشاوره تلفنی در مورد محصولات، عنصر مهم 
پش��تیبانی در بسیاری از صنایع است. كارشناسان محصول، به مشتريان مشاوره 
آنلاين ارائه مي كنند تا محصولات را موثرتر استفاده كنند.وی افزود: در پشتیبانی 
آنلاین ما سعی می کنیم موثرترین راه را برای مشتریان خود انتخاب و ارائه دهیم. 
در بیشتر موارد با کمک های آنلاین ما، مشتری می تواند علت بروز مشکلات خودرو 
را پیدا کند. به طوریکه شما با هزینه کمتر نسبت به مراجعه مستقیم به تعمیرگاه 
ها و تنها با یک تماس تلفنی می توانید مشکلات خودرویی خود را مرتفع سازید.

قائم مقام مديرعامل گروه خودروس��ازي سايپا، پشتیبانی آنلاین را در بخش نرم 
افزاری بسیار کارآمد دانست و افزود: در بخش خدمات، میزان قابل توجهی از درآمد 
از بخش نرم افزاری اس��ت. در حال حاضر بسیاری از این محصولات نرم افزاری را 
می توان از راه دور پيگيري كرده تا نیاز مشتری رفع شود.وی گارانتی را یک مزیت 
رقابتی در صنایع مختلف از جمله صنعت خودرو دانست و اظهار کرد: امروزه طولانی 
تر کردن دوره گارانتی یکی از راه های حفظ سهم خودروسازان در بازار رقابتی است 
و این مهم نشان می دهد که ضرورت دیده شدن سهم گارانتی در پشتیبانی مطلوب 
از مشتری به خوبی درک شده است.امینی خاطرنشان کرد: در طول عمر محصول، 
هزينه هاي خودرو ممكن است بيشتر از قيمت خريد اوليه محصول باشد و مثل 
كي كوه يخ كه بخش بيشتر آن پنهان است. در نتيجه زماني كه محصولات پيچيده 
تر مي شوند و هزينه هاي پشتيباني افزايش مي يابند، مشتريان شروع به تقاضاي 
مقرون به صرفه و پشتيباني موثر مي كنند.وي افزود: درک نیاز مشتری برای ارائه 
خدمات پش��تیبانی مناسب تر و تدوین راهکارهای ویژه یک امر ضروری است اما 
بسیاری از شرکت ها از این مهم غافل هستند.مدیرعامل سایپا یدک تصريح کرد: 
بی شک ارائه خدمات مناسب به مشتریان، بر موضوع قیمت گذاری و سود مجموعه 
اصلی تاثیر گذار خواهد بود. بیان این نکته ضروری است که بسیاری از خدماتی که 
باعث افزایش رضایت مش��تریان از محصول می شود برای شرکت ها کم هزینه و 
حتی رایگان اس��ت مانند برخورد مناسب با مشتری در هنگام مراجعه و یا تماس 

تلفنی که هیچ هزینه ای برای شرکت ندارد.

صادرات طلای سرخ رکورد زد
رئیس کمیسیون کش��اورزی، آب و صنایع غذایی اتاق بازرگانی تهران گفت: 
صادرات محصول زعفران ایران در سال گذشته توانست برای دومین سال متوالی 
روند افزایشی خود را حفظ کند و رکورد بیشترین میزان صادرات این محصول در 
10 سال گذشته را بشکند. »کاوه زرگران« میزان صادرات زعفران در سال گذشته 
را حدود 236 تن به ارزش بیش از 326 میلیون دلار ذکر کرد.وی ادامه داد: به رغم 
رشد صادرات حدود 55 درصدی زعفران، حدود 77 درصد محصول طلای سرخ 
ایران تنها به سه کشور هنگ کنگ، امارات و اسپانیا صادر می شود که نشان از موفق 
نبودن ما در گرفتن سهم بیشتر از بازار سایر کشورهاست.عضو هیات نمایندگان 
اتاق بازرگانی، صنایع، معادن و کشاورزی تهران گفت: آمار تجارت کشورهای عمده 
واردکننده زعفران ایران نشان می دهد که کشورهایی چون اسپانیا در عین حال 
ک��ه از واردکنندگان عمده زعفران از کش��ورمان هس��تند، در زم��ره بزرگترین 
صادرکنن��دگان این محصول در جهان قرار دارند. وی اضافه کرد: توجه نکردن به 
نیاز بازارهای جهانی و تلاش برای مطابقت با آن در دوره های گذشته سبب شده 
کشورمان بازار زعفران بسته بندی شده را به کشورهایی چون اسپانیا واگذار کند 
و با وجود رتبه اول در تولید و صادرات این محصول، عمده محصول تولیدی زعفران 
کشور به شکل فله از کشور صادر شود و ارزش افزوده کمتری را برای کشور به همراه 
داشته باشد.زرگران گفت: غفلت مسئولان این حوزه در نگهداری از مزیت کشور 
در تولید این گرانبهاترین ادویه جهان و خروج پیاز زعفران از کش��ور س��بب شده 
کش��ور همسایه ما یعنی افغانس��تان امروز به یکی از رقبای ما در تولید و صادرات 
زعفران تبدیل شود. این کشور توانسته با صادراتی بیش از 17 میلیون دلار در سال 
2017، سهم خود از بازارهای جهانی تجارت این محصول را نزدیک به 23 درصد 

افزایش دهد. /ایرنا

رشد قابل توجه تولید خودرو در اردیبهشت ماه
تولید انواع خودرو در اردیبهش��ت ماه ۳۹.۸ درصد افزایش یافت.در این مدت 
تولید انواع خودرو از ۱۰۴ هزار و ۶۸۴ دس��تگاه در اردیبهشت ماه سال گذشته به 
۱۴۶ هزار و ۳۰۷ دستگاه افزایش یافت.تولید انواع سواری با افزایش ۴۰.۲ درصدی 
همراه بوده و از ۹۸ هزار و ۴۰۶ دس��تگاه در اردیبهش��ت ماه ۱۳۹۶ به ۱۳۷ هزار و 
۹۴۹ دستگاه رسید.اردیبهشت ماه امسال تولید انواع ون اما ثابت مانده و ۷۸ دستگاه 
از این محصول تولید شد. در اردیبهشت ماه سال گذشته نیز تولید این محصول 
در همین حد بود.تولید انواع وانت نیز ۳۵.۶ درصد افزایش یافته و از ۴۸۱۰ دستگاه 
در اردیبهشت ماه ۱۳۹۶ به ۶۵۲۳ دستگاه افزایش یافت.در این مدت تولید انواع 
مینی‌بوس و میدل‌باس نیز با رشد ۱۳۵.۸ درصدی همراه بوده و از ۸۱ دستگاه در 
اردیبهشت ماه سال گذش��ته به ۱۹۱ دستگاه رسید.برخلاف این محصولات اما 
تولی��د انواع اتوبوس نزولی ب��وده و با کاهش ۱۰.۳ درصدی از ۱۰۷ دس��تگاه در 
اردیبهشت ماه ۱۳۹۶ به ۹۶ دستگاه کاهش یافت.اما تولید انواع کامیونت، کامیون 
و کشنده نیز افزایش یافته و با رشد ۲۲.۳ درصدی از ۱۲۰۲ دستگاه در اردیبهشت 
ماه س��ال گذش��ته به ۱۴۷۰ دستگاه افزایش یافت.در دو ماهه نخست امسال نیز 
تولید انواع خودرو ۳۱.۱ درصد افزایش یافته و از ۱۷۲ هزار و ۸۶۴ دس��تگاه در دو 

ماهه نخست سال گذشته به ۲۲۶ هزار و ۵۸۴ دستگاه رسید./ایسنا

افزایش 36 درصدی صادرات فولاد
میزان صادرات واحدهای بزرگ فولادی کشور طی ماه اردیبهشت 97 نسبت 

به مدت مشابه سال گذشته، 36 درصد افزایش یافت.
 به گزارش روزگاراقتصاد به نقل از روابط عمومی س��ازمان توس��عه و نوسازی 
معادن و صنایع معدنی ایران، 9 ش��رکت بزرگ فولادس��از کش��ور ش��امل فولاد 
خوزستان، فولاد مبارکه، ذوب آهن اصفهان، فولاد هرمزگان، فولاد آلیاژی ایران، 
ف��ولاد خراس��ان، فولاد آذربایجان، ف��ولاد کاوه جنوب و فولاد اکس��ین طی ماه 
اردیبهش��ت 838 هزار و 974 تن فولاد صادر کردند که از این میزان، 577 هزار و 
596 تن انواع شمش فولادی )بلوم، بیلت، تختال و اسلب( و 261 هزار و 378 تن 
انواع محصولات فولادی )میلگرد، ورق گرم، ورق سرد، ورق عریض، تیرآهن، انواع 
کلاف و سایر( بود.همچنین در این مدت، 20 هزار تن آهن اسفنجی صادر شد.آمار 
صادرات فولاد طی 2 ماهه نخست سال 97 حاکی از این است که شرکت های یاد 
شده، یک میلیون و 249 هزار و 918 تن فولاد صادر کردند که در مقایسه با رقم 
مدت مشابه سال گذشته، 25 درصد رشد نشان می دهد.از این میزان، 891 هزار 
و 886 تن شمش و 358 هزار و 32 تن محصولات فولادی بود. افزون بر این، طی 

2 ماهه نخست امسال، 30 هزار تن آهن اسفنجی صادر شد.

رئیس هیات عامل ایمیدرو با حضور در طرح های میدکو در استان کرمان 
اعلام کرد: با اقدامات انجام شده طی سال های اخیر زنجیره فولاد در حال 

تکمیل شدن است.
 به گ��زارش روزگار اقتصاد ب��ه نقل از روابط عموم��ی ایمیدرو مهدی 
کرباسیان در تعدادی از سایت های زنجیره فولاد هلدینگ میدکو در بردسیر، 
زرند و بوتیا )استان کرمان(، حضور یافته بود، تصریح کرد: سیاست وزارت 
صنعت معدن و تجارت و ایمیدرو حرکت در مس��یر تکمیل زنجیره تولید 

فولاد است.
کرباسیان گفت: خوشبختانه ظرفیت تولید شمش از 21میلیون تن سال 
92 به 33 میلیون تن در سال گذشته رسید و در حال حاضر به ظرفیت 55 
میلیون تن نزدیک می شویم. در کنار آن واحدهای کک سازی، زغالشویی 
و زغال سنگ و دیگر واحدهای زنجیره در حال راه اندازی است و این موضوع 

بیانگر این است که زنجیره فولاد در حال تکمیل شدن است.
وی درباره پروژه فولادس��ازی زرند ایرانیان گفت: این طرح 1.7 میلیون 
تن ظرفیت دارد که نیازمند 3 میلیون تن زغال سنگ است و چنین موضوعی 

نیاز کشور به ایجاد ظرفیت جدید زغال سنگ را نشان می دهد.
مهدی کرباسیان افزود: پروژه فولادسازی زرند امسال به بهره برداری می 

رسد که اقدامات کارکنان این مجموعه قابل تقدیر و ارزشمند است.

کرباس��یان گفت: در حوزه زغال س��نگ اقدامات بسیار مطلوبی توسط 
میدکو انجام شده است. به طور مثال معدن خمرود پس از گذشت سال ها 

اکتشاف و دریافت پروانه، فعال شد و اکنون 35درصد پیشرفت دارد.
وی افزود: این معدن توس��ط ایمیدرو و با توجه به سیاست های دولت و 

اصل 44 قانون اساسی واگذار شد.
رئی��س هیات عام��ل ایمیدرو با بیان اینکه باید هرچه س��ریع تر تامین 
تجهیزات این معدن انجام ش��ود تا با بهره برداری، نیازهای مجتمع تامین 
شود، افزود: واگذاری معدن جلال آباد نیز یکی از اقدامات قابل توجه همکاران 

ایمیدرو است و این معدن قرار است سنگ آهن این منطقه را تامین کند.
کرباسیان با اینکه ایجاد اشتغال یک وظیفه ملی و انقلابی است، عنوان 
کرد: مشارکت شرکت های سرمایه گذاری از جمله بانک پارسارگاد در طرح 
های توسعه بخش معدن و صنایع معدنی کشور سبب رشد ارزش افزوده و 

اشتغال شده است.
وی گفت: برنامه س��رمایه گذاری 22 هزار میلیارد تومانی در مجموعه 

میدکو انجام شده که 18 هزار میلیارد آن محقق شده است.
وی ادامه داد: در حال حاضر بیش از 3 میلیارد تن ذخیره قطعی سنگ 
آهن داریم که با اکتشافات ایمیدرو و سایر سازمان ها در اعماق زمین، این 
میزان افزایش پیدا خواهد کرد. وی ادامه داد: ذخایر وسیع زغال سنگ در 

کرمان و خراسان جنوبی وجود دارد که به میزان کافی سرمایه گذاری های 
لازم در این مناطق انجام نشده است.

کرباس��یان یادآور شد: طی 2 س��ال گذشته 500 میلیون تن به ذخایر 
قطعی سنگ آهن اضافه شده است.

رئیس هیات عامل ایمیدرو همچنین در جریان بازدید از مجتمع فولاد 
بوتیای ایرانیان )از جمله طرح های میدکو( گفت: ایجاد اشتغال مستقیم ۹ 

هزار نفر توسط میدکو بسیار ارزنده است.
کرباس��یان اظهار داشت: توسعه استان کرمان به مدد وجود معادن و به 

بالفعل در آوردن امکانات بالقوه است.
وی ادامه داد: این موفقیت ها ناش��ی از بهره برداری از تجربه و تخصص 

نیروی جوان است.
رئیس هیات عامل ایمیدرو با اشاره به تفاهم نامه منعقد شده با میدکو 
ب��رای حمایت از معادن کوچک و متوس��ط گفت: بای��د از ظرفیت معادن 
متوسط و کوچک در حال بهره برداری و غیر فعال استفاده کنیم یا معادن 
جدید اکتش��افی را راه اندازی کنیم. در این مس��یر صندوق بیمه سرمایه 

گذاری فعالیت های معدنی نیز حمایت می کند.
کرباسیان خاطرنشان کرد: از جمله محاسن معادن کوچک و متو سط، 

تحرک در نقاط محروم و ایجاد اشتغال است.

ایمیدرو: عامل  رئیس هیات 

زنجیره فولاد در حال تکمیل است

معاون وزیر و رییس س��ازمان صنایع کوچک و 
ش��هرکهای صنعتی ایران با بیان اینکه اکنون 35 
واحد تولیدی با س��رمایه گذاری خارجی در دست 
س��اخت است، گفت: 28 واحد این تعداد در داخل 
ش��هرک‌ها و نواحی صنعتی قرار دارند که سرمایه 

گذاری در آن ها 2.8 میلیارد دلار است.
صادق نجفی با بیان این مطلب در سمنان افزود: 
یکی از این واحدها ، دانش بنیان و با بیش از 2 هزار 
میلیارد ریال سرمایه گذاری در حال ساخت است 

و یک طرح بزرگ دیگر در شهرک صنعت قرچک 
تهران به زودی افتتاح می شود که با 6 هزار میلیارد 
ریال مشارکت سرمایه گذاری ترکیه ظرفیت تولید 

4.5 میلیون تن در سال پارچه های مبلی دارد.
به گفته وی در س��ه سال آینده 31 هزار و 500 
واحد تولیدی نوسازی، بازسازی و یا به صورت دانش 

بنیان راه اندازی می شود.
نجفی یادآور شد: از 85 هزار واحد تولیدی کشور 
حدود 92 درص��د واحدهای کوچک و متوس��ط 
هستند، بر اساس بررسی ها حدود 85 درصد صنایع 
در داخ��ل و بیرون ش��هرک‌های صنعتی فعالیت 

تولیدی دارند.
رییس س��ازمان صنایع کوچک و ش��هرکهای 
صنعتی با اشاره به وجود 9 منطقه ویژه زیر نظر این 
سازمان، بیان کرد: تکمیل زیرساخت مناطق ویژه 
اقتصادی از برنامه های این سازمان است تا بخشی 
از نیاز کشور به صورت زنجیره ای در آن تامین شود 
تا واحدهای مس��تقر در این مناطق قادر به تامین 

مواد اولیه برای دیگر واحدهای کشور باشد.
نجفی یادآور شد: سال گذشته 10 هزار میلیارد 
ریال برای تامین زیرس��اخت شهرکهای صنعتی 

کشور جذب شد.
وی ب��ا بیان این که برای اولین بار در 50 س��ال 
فعالیت ش��هرکهای صنعتی، بیشترین تخصیص 
زمین به س��رمایه گذاران در دوره فعلی انجام شد، 
بیان کرد: در شهرک صنعتی قرچک تهران در زمان 
حاضر 600 واحد در حال ساخت و ساز است و 22 

واحد در مرحله بهره برداری است.

س��ومین نمایش��گاه توانمندی‌ه��ای صادراتی 
 )2018 IRAN EXPO( جمهوری اسلامی ایران
از مهرماه امسال با هدف تشویق برای سرمایه‌گذاری 
خارجی در کشور و تسهیل روند صادارت محصولات 

داخلی برگزار می‌شود.
س��ومین نمایش��گاه توانمندی‌ه��ای صادراتی 
 )2018 IRAN EXPO( جمهوری اسلامی ایران
به‌ عنوان بزرگترین اجلاس صادراتی کش��ور از 28 
مهرتا اول آبان ماه امس��ال در محل نمایشگاه‌های 

بین‌المللی شهر آفتاب تهران برگزار می‌شود.
این نمایش��گاه به‌ منظور شناس��اندن کالاهای 
صادراتی غیرنفتی کشور به تجار و بازرگانان برگزار 

خواهد شد.
در این نمایش��گاه‌ شرکت‌های ایرانی نیز فرصت 
ارائه‌ توانمندی‌ها و دستاوردهای خود را در حوزه‌های 
مختلف صنعتی به تجار و بازرگانان خارجی خواهند 
داش��ت و ب��رای این منظ��ور ح��دود 800 تاجر از 
کش��ورهای مخلتف برای حضور در این نمایشگاه 

دعوت شده‌اند.
ام��کان ارائه‌ مس��تقیم محص��ولات و خدمات 
ش��رکت‌های ایران��ی ب��ه بازرگان��ان از مزایای این 
نمایشگاه است، به‌طوری که بدون نیاز به تبلیغات و 
بازاریاب��ی غیرمس��تقیم، ش��رکت‌ها می‌توانن��د 
فرصت‌های صادراتی جدیدی برای خود ایجاد کنند.

ستاد برگزاری این نمایشگاه امکانات و تسهیلات 
ویژه‌ای نیز به شرکت‌ها ارائه می‌دهد که از آن جمله 
می‌ت��وان به دع��وت از تاجر یا ب��ازرگان مورد نظر 
شرکت‌ها اش��اره کرد. شرکت‌هایی که برای فروش 

محصولات خود نیاز به دعوت از فرد خاصی )مشتری 
بالقوه( دارند، این ستاد شرایط دعوت آن‌ها را آسان 
کرده و تسهیلاتی نظیر پرداخت هزینه‌ سفر و اقامت 

تاجر یا بازرگان مورد نظر را فراهم خواهد کرد.
همچنین برای شرکت‌هایی که کشور خاصی را 
برای صادرات محصولات خود در نظر دارند، اما هنوز 
اقدام به شناسایی مش��تریان بالقوه خود نکرده‌اند، 
واحد روابط بین‌الملل ستاد اجرایی نمایشگاه، اقدام 
به رصد کش��ور مورد نظر، شناسایی و دعوت از تجار 
و بازرگانانی که می‌توانند مش��تریان بالقوه شرکت 

باشند، خواهد کرد./ایسنا

35  واحد تولیدی با سرمایه گذاری خارجی

 در دست ساخت است

برگزاری نمایشگاه توانمندی‌های صادراتی ایران 

در مهرماه


